Skenande kredittider riskerar att knäcka leverantörerna

Efter den svåraste fordonskrisen i mannaminne signalerar fordonstillverkarna nu en viss uppgång. För leverantörerna, som länge pressats dubbelt av sjunkande försäljning och stora likviditetsproblem till följd av bankernas ovilja att låna ut pengar, grusas dock glädjen över stigande volymer. Kundernas krav på extremt långa betaltider – upp till 120 dagar – är det senaste hotet mot leverantörsindustrin. Sverige bör följa Frankrike och agera mot skenande betaltider. 
Tidigare har 30 dagars kredit varit norm i Sverige. Detta till skillnad från södra Europa där 90 dagar varit mer regel än undantag. Sedan början av 2000-talet har dock trenden med extremt långa kredittider spritt sig även till Sverige. Fordonsindustrin var först att ta efter. Många leverantörer uppger att de tvingas acceptera långa betalningstider som ett villkor för att få lov att offerera. 
Leverantörsföretagen kan nu få vänta så länge som 120 dagar innan de får betalt. De anammar då av ren självbevarelsedrift samma kredittider gentemot sina egna leverantörer enligt principen katten på råttan, råttan på repet. Eftersom leverantörerna i nästa led sällan kan kompensera sig prismässigt hos råmaterialtillverkarna blir de sittande med höga kundfordringar men normala leverantörsskulder. De långa kredittiderna fortplantar sig nu även till andra branscher.

Långa kredittider försämrar konkurrensförmågan
De långa kredittiderna riskerar att allvarligt skada leverantörernas konkurrenskraft. Ett företag som omsätter 300 miljoner kronor binder vid 105 dagars kredit 86 miljoner i kundfordringar jämfört med 25 miljoner vid 30 dagars kredit. Denna skillnad på över 60 miljoner kronor skulle kunna användas till investeringar i forskning och utveckling och ny teknik. 
EU-kommissionen har uppmärksammat de långa kredittiderna som ett mycket stort problem för mindre och medelstora bolag. Dessa beskrivs som känsliga utifrån perspektivet att de ofta är underkapitaliserade och har svårt att dra till sig kapital. Med en svag egen kapitalbas och ofta smal kundportfölj, blir de extra känsliga för nedgångar i marknaden och har svårt att vid behov nyorientera verksamheten och kanske till och med lägga om kursen. Dessutom mångdubblas risken för följdkonkurser när ett företag kommer på obestånd. 
Samtidigt beskrivs de mindre och medelstora bolagen som EU:s verkliga kraftkälla. De representerar enligt en EU-utredning 23 miljoner företag och sysselsätter cirka 75 miljoner människor motsvarande 50 procent av alla jobb och mer än hälften av EU:s bruttonationalprodukt. Medelstora bolag inom fordonsindustrin omsätter ofta flera miljarder kronor.
EU förbereder betalningsdirektiv

De stora merkostnader som alltför långa kredittider förorsakar är enligt EU-kommissionen ett huvudskäl till insolvens bland mindre och medelstora företag med åtföljande företagsdöd och förlorade jobb. Men framför allt menar man att de långa kredittiderna hotar en framgångsrik framväxt av EU:s inre marknad. Enligt kommissionen är kampen mot de långa betaltiderna en överordnad EU-fråga som de individuella medlemsländerna kan ha svårt att själva tackla på ett effektivt sätt. Därför förbereds nu ett direktiv om betalningar inom EU. 
Sverige bör studera Frankrike
I Sverige pågår ett arbete med att ta fram Sveriges position beträffande långa betaltider inför behandlingen i EU-parlamentet. Här vill vi rekommendera utredningen att studera Frankrike där man har valt att lagstifta om kredittider på maximalt 60 dagar, en väsentlig skärpning jämfört med den tidigare kredittiden om över 90 dagar. Även Tyskland med 45 dagars kredit är värt att titta närmare på. 
Vår uppfattning är dock att det är industrin och inte lagstiftaren som måste stoppa utvecklingen med extremt långa kredittider. För leverantörerna handlar detta om att, i stället för att fungera som bank för sina kunder, få en rimlig möjlighet att finansiera en sund utveckling och tillväxt. Detta är något som i högsta grad gagnar leverantörernas kunder. Till syvende och sist handlar det om att låta hela fordonsindustrin leva. 
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